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Podstawowe
informacje
o0 Spoice

11 lat narynku specjalistycznych ustug medycznych

Core business to wysokospecjalistyczne zabiegi z zakresu:
— okulistyki
- ortopedii
- chirurgii reki
- chirurgii ogélnej
— chirurgii plastycznej
- stomatologii

2857 zabiegow operacyjnych wroku 2010
Ustugi medyczne wykonywane w ramach umowyz NFZ oraz komercyjnie

NZOZzarzadzanyzgodnieznormg ISO 9001:2008
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Nasi
partnerzy

OKULISTYKA ORTOPEDIA CHIRURGIA PLASTYCZNA STOMATOLOGIA PARTNER FINANSOWY DORADCY ‘
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Cele strategiczne
w perspektywie 5 lat

Misja: ,Zapewnienie pacjentom dostepu do wysokospecjalistycznych
ustug szpitalnych na poziomie europejskim”

Rozwéj sieci osrodkéw zabiegowych

Budowa sieci szpitali poprzez przejecie w zarzad dtugoterminowy publicznych
jednostek szpitalnych

Wdrazanie innowacyjnych technik operacyjnych i swiadczenie ustug medycznych
na najwyzszym poziomie
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Cele
emisyjne

I Otwieranie nowych jednostek biznesowych

I Przejmowanie szpitali publicznych wzarzadzanie

I Wdrozenie zintegrowanego systemu informatycznego klasy ERP

Rozbudowa zasobdw i innowacyjnej aparatury medycznej
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Przewagi
konkurencyjne

I Renoma - ponad 10 letnie doswiadczenie rynkowe

I Wykwalifikowana kadra medyczna

I Wykorzystanie innowacyjnych urzadzen, materiatéw oraz technik operacyjnych

I System zarzadzania oparty jest o normy jakosci ISO 9001:2008

I Wdrozone i sprawdzone procedury operacyjne oparte na koncepcie - just in time
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Charakterystyka
rynku

PRZECIETNE TRWANIE ZYCIA W POLSCE W LATACH 1990 - 2008
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Charakterystyka
rynku

PRZECIETNE WYNAGRODZENIE W POLSCE (W CENACH Z 2009 R.)
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Charakterystyka
rynku

mmm  Srodki prywatne
WYDATKI NA OCHRONE ZDROWIA W 2007 R. mmm  Srodki publiczne
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Innowacje

System do fakoemulsyfikacji za¢my Stellaris Vision Enhancement

Platforma do Chirurgii Mikrociecia - MICS (Micro Incision Cataract Surgery)

Ablacja laserowa oparta na analizie wavefront catego uktadu optycznego oka (Laser
MEL 80 firmy Carl Zeiss Meditec)

Wieza artroskopowa firmy Smith &Nephew

Uczestnictwo w zespole badawczym prof. Ronalda Jakoba ze Szwajcarii,zajmujacym
sie ,ratowaniem” uszkodzonych takotek stawu kolanowego przy pomocy btony
kolagenowej Chondro-Gide
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Wyniki
finansowe

[tys z] 2005 2006 2007 2008 2009

PRZYCHODY ZE SPRZEDAZY 3819 4915 4915 6037 7562
WYNIKI NETTO 355 104 201 450 567
8 500,00 mmm WYNIKI NETTO

mmmm  PRZYCHODY ZE SPRZEDAZY
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DOM LEKARSKI SA

Prognoza wgbranych danych
C

finansow w okresie
2011 - 2014

[tys zi] 2010E 2011 E 2012 E 20013 E 2014 E

PRZYCHODY ZE SPRZEDAZY 9760 14 071 15 499 16 690 17 1253
WYNIKI NETTO 859 883 1795 2514 2720
22 000,00 mmm WYNIKI NETTO

mmmm PRZYCHODY ZE SPRZEDAZY

17 000,00
12 000,00
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Dziekujemy
za uwage

DOM LEKARSKI S.A.

Dariusz Piotrowski - Prezes Zarzadu
Dariusz Kuligowski - Wiceprezes Zarzadu
Jacek Chmielewski - Prokurent

KONTAKT DLA INWESTOROW:

INFORMACIA NZOZ DOM LEKARSKI j

ul. Rydla 37, 70-783 Szczecin

tel. 0-91 464-50-36

fax 0-91 464-54-99

e-mail: domlekarski@domlekarski.pl




